TRANSAKTIONEN + TECHNIK

CIMILLIARDEN GELIEFERT
o Der Essenslieferant De-
livery Hero verkauft
sein Deutschland-
geschaft fiir rund 930
Millionen Euro an den
niederlandischen Kon-
kurrenten Takeaway.
Dazu gehdren die Lie-
ferdienste Lieferheld,
Pizza.de und Foodora.
Sie sollen im Austausch gegen Barmittel und Akti-
en den Besitzer wechseln. Die Unternehmen wol-
len den Deal den Angaben zufolge in der ersten
Jahreshilfte 2019 abschlieBen.
Der Markt fiir online bestelltes Essen gilt vor allem
in groBen Stadten als zukunftstrachtig. Delivery
Hero war erst im Sommer 2017 an die Borse
gegangen. Uber eine Fusion der beiden Schwer-
gewichte des hart umkdmpften Liefermarkts
wird schon langer spekuliert. Takeaway ist in
Deutschland fiir seine Marke Lieferando bekannt,
ein weiterer groBer Rivale ist Deliveroo. Die Ta-
keaway-Aktiondre missen die Transaktion noch
abnicken. Delivery Hero geht davon aus, durch die
Aktienbeteiligung einen Anteil von ungefahr 18
Prozent an Takeaway.com aufzubauen. Rund die
Halfte des Barerldses von etwa 508 Millionen Euro
will der Konzern in weiteres Wachstum investieren.
Fiir 2019 peilt Delivery Hero einen Umsatz von
rund 1,1 Milliarden Euro an.

FLORIAN ROPOHL

BERATER TAKEAWAY.COM

Ernst & Young (Hamburg): Florian Ropohl
(Federfiihrung), Anne Mielke Holland (Amsterdam;
beide Transaction Tax); Manager: Nicolai Huschke,
Andreas Dietrich (beide M&A Tax), Martin Nautzner
(Lohnsteuern), Alexander Bruns (Umsatzsteuern;
Bremen)

Hengeler Mueller (Frankfurt): Dr. Andreas Hoger
(Federfiihrung; M&A/Gesellschaftsrecht),

Dr. Christian Hoefs (Arbeitsrecht), Dr. Martin Klein
(Steuerrecht), Dr. Johannes Tieves (Finanzierung),
Dr. Lucina Berger (Gesellschaftsrecht),

Dr. Markus Rohrig (Kartellrecht; Diisseldorf),

Dr. Jan Bonhage (Regulierung/Compliance; Berlin),
Prof. Dr. Wolfgang Spoerr (Datenschutzrecht;
Berlin), Dr. Susan Kempe-Miller (Gewerblicher
Rechtsschutz/IT), Dr. Constantin Lauterwein (Com-
pliance; Berlin)

De Brauw Blackstone Westbroek (Amsterdam):
Klaas de Vries (Federfiihrung; Corporate, M&A),
Henk van Ravenhorst (Corporate/Tax) — aus dem
Markt bekannt

BERATER DELIVERY HERO

Ernst & Young (Berlin): Patrick Gageur (Feder-
fiihrung; Transaction Tax); Manager: Ulrike Topp,
Anna Tanis (alle Transaction Tax)

Inhouse Recht (Berlin): Andreas Krause (General
Counsel), Dr. Eike Helbig (Head of Commercial;
Kartellrecht), Julia Schmidtmann (Legal Counsel;
Kapitalmarktrecht), Stefanie Mell (Arbeitsrecht),
Jessica Winge, Giilce Giiler (beide M&A)

Sullivan & Cromwell (Frankfurt): Carsten Berrar,
Konstantin Technau (beide M&A), Michael
Rosenthal (Kartellrecht)

Stibbe (Amsterdam): Heleen Kersten (Corpora-
te/M&A) — aus dem Markt bekannt

Hintergrund: Steuerlich wurde die Transaktion
auf Kaufer- und Verkduferseite von Ernst & Young
begleitet. EY-Partner Gageur kennt Delivery Hero
schon etwas linger. Er war als Steuerberater auch
dabei, als der siidafrikanische Tech-Investor Nas-
pers rund 387 Millionen Euro in Delivery Hero in-
vestierte. Auch auf Takeaway-Seite ist der Hambur-
ger Partner Ropohl bereits l&nger tétig und konnte
dabei auf Kontakte der niederldndischen Kollegen
zuriickgreifen. Hengeler Mueller war schon in der
Vergangenheit fiir Takeaway tétig und kam erneut
iiber ihre holldndische Best-Friends-Kanzlei De
Brauw ins Mandat. Die steuerrechtliche Seite in
den Vertragen betreut fiir Takeaway Steuerpartner
Martin Klein. Auch Sullivan & Cromwell kennt
Delivery Hero schon, seit Inkubator Rocket Internet
2015 den Lieferdienst unter seine Fittiche nahm.
Rocket Internet ist Sullivan-Mandantin in allen
wesentlichen kapitalmarktrechtlichen Fragen.

So begleiteten Berrar und sein Team auch den
Bérsengang von Rocket Internet 2014 und die IPOs
der Rocket-Beteiligungen Delivery Hero, Hello
Fresh oder Home24. Andreas Krause ist seit 2016
General Counsel bei Delivery Hero und begleitete
somit auch den Bérsengang mit. Seine Rechtsab-
teilung wéchst seit dem IPO stetig. Die Berliner
Gleiss-Notare Christian Steinke (Haupturkunde)
und Hans-Hermann Résch (Bezugsurkunde) beur-
kundeten den Verkauf an Takeaway. (mev, ChS, mit
Material von dpa)
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CITOURISMUS INS PORTFOLIO

Die Beteiligungsgesell-
schaft Odewald KMU 11
hat die Mehrheit an Gi-
ata, einem Anbieter
fiir ,non-bookable con-
tent” in der Tourismus-
branche, iibernommen.
Uber die Hohe der In-
vestition sowie weitere
Details der Beteiligung
haben die Parteien Stillschweigen vereinbart.

Seit 1996 unterstiitzt Giata als fiihrender Anbieter
von ,non-bookable content” ihre Kunden aus der
Tourismusindustrie und setzt dabei kontinuierlich
neue Standards in der Hotelcontentverarbeitung
und -distribution. Zu den Kunden aus iiber 70
Landern gehdren zahlreiche Reiseveranstalter und
Reisebiiroketten, Onlinereisebiiros, die globalen
Reisedistributionssysteme sowie international be-
kannte Reiseportale. Die Griindungsgesellschafter
haben sich signifikant am Unternehmen riickbe-
teiligt und werden der Gesellschaft langfristig zur
Verfiigung stehen. Ziel ist es, in den nachsten Jah-
ren mit der bestehenden Produktpalette weiter zu
wachsen und die Produkte, die sich gerade in der
Markteinfiihrung befinden, zu positionieren. Der
Odewald KMU lI-Fonds hat ein Volumen von 200
Millionen Euro und investiert in mittelstandische
Unternehmen, unter anderem in den Branchen
Dienstleistung, Maschinenbau und Gesundheit.

OLIVER EHRMANN

BERATER ODEWALD KMU Il

Blomberg (Miinchen): Alexander Pupeter,
Svetlana Heil (beide Steuern)

Heuking Kiihn Liier Wojtek (KoIn): Dr. Pér
Johansson (Federfiihrung), Kristina Schneider,
Dr. Christoph Schork, Tim Remmel (alle Private
Equity, Gesellschaftsrecht/M&A), Dr. Sascha
Schewiola (Arbeitsrecht), Dr. Verena Hoene (IP),
Dr. Philip Kempermann (IT; Diisseldorf)

BERATER GIATA

BRL Boege Rohde Luebbehuesen (Berlin,
Hamburg): Oliver Ehrmann (Steuern),

Dr. Alexander Hartmann (M&A/Private Equity),
Benjamin Nockemann (betriebswirtschaftliche
Beratung), Dr. Thomas Liibbehiisen (Steuern);
Associates: Dr. Christian Koehler (M&A/Private
Equity), Jelka Dombrowsky (Steuern)




